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О компании
Все юристы Stappleton имеют многолетний опыт работы в
ведущих мировых международных юридических фирмах, что
гарантирует высокий уровень качества нашей ра боты.

Областями нашей специализации являются сделки с акциями,
слияния и поглощения, сделки с интеллектуальной
собственностью, корпоративные и коммерческие проекты и ряд
иных областей.

Благодаря налаженным отношениям с партнерами во
множестве юрисдикций, мы сопровождаем сложные проекты  в
различных сферах по всему миру.

Сегодня мы активно сотрудничаем с партнерами в следующих
юрисдикциях: Англия, Франция, Испания, Германия, США,
Италия, Китай, Нидерланды, Швеция, Бельгия, Ирландия,
Япония, Кипр, Швейцария, Британские Виргинские острова и
иных юрисдикциях.

С более подробной информацией о нашем опыте Вы можете
ознакомиться далее.

www.stappleton.com
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Преимущества работы с Stappleton
Ценовая политика компании Stappleton является достаточно
гибкой, что позволяет нам сделать для Вас лучшее
предложение, доступное сегодня на рынке международных
юридических услуг.

Все юристы Stappleton имеют значительный опыт работы в
ведущих западных международных юридических фирмах, где
они сопровождали крупнейшие международные и российские
проекты.

Нами используются самые высокие стандарты качества
оказания юридических услуг .

Мы привлекаем к работе только лучших юристов, получивших
богатый опыт в ведущих западных международных
юридических фирмах.

Как правило, мы сразу определяем д ля Вас конечную
стоимость наших услуг. У нас нет часовых ставок, так что уже
в начале проекта Вы будете знать общую стоимость
юридического сопровождения для Вас.
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Опыт в сфере проектов M&A (слияния и
поглощения)

Наш опыт включает (i)  проекты, которые были осуществлены
непосредственно компанией Stappleton, а также (ii) проекты,
которые были реализованы нашими юристами в рамках их
деятельности в иных компаниях.

Мы гарантируем, что во всех нижеуказанных проектах наши
юристы всегда выполняли ключевую роль на всех этапах
(согласование условий, осуществление структурирования
сделок, руководство работой проектных групп, подготовка
документации по сделкам, закрытие сделок и т.д.).

Проекты всех наших клиентов сопровождают юристы,
имеющие не менее шести лет опыта специализации в области
M&A в ведущих международных юридических фирмах , где они
участвовали в наиболее крупных и известных международных
и российских проектах.

Наш избранный опыт включает следующие M&A проекты

 консультирование английского инвестиционного фонда в
связи с приобретением проектов девелопмента
логистических комплексов в двух районах московской
области у компании «Capital Partners»;

 консультирование владельцев бизнеса «А.Коркунов» по
продаже бизнеса в пользу Wrigley;

 консультирование крупного западного издательского
холдинга в связи с приобретением ряда выставочных
проектов в России;

 консультирование страховой группы « Zurich» в связи с
приобретением компании «Наста»;

 консультирование частных российских инвесторов в связи с
приобретением 40% доли в испанской компании,
владеющей объектами незавершенного строительства на
Тенерифе.
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Общее описание схем сделок  M&A

Большинство вышеперечисленных сделок было
структурировано в рамках классической модели для крупных
M&A – сделок в России, в частности:

 Приобретались акции/доли в российских либо оффшорных
компаниях (в зависимости от различных аспектов
налогового планирования) по договорам, регулируемым
английским правом;

 Ряд сделок имел «долговой» элемент в виде бридж -
финансирования на период до окончания сделки либо
предоставления приобретаемой компании долга,
конвертируемого в акции;

 Покупная цена выплачивалась частями, в зависимости от
показателей бизнеса после приобретения и/или выявленных
покупателем «исторических» риск ов;

 В случае продажи менее чем 100% акций между
акционерами заключалось соглашение акционеров по
английскому праву, которым регулировался порядок
совместного управления компанией, вопросы выхода
акционеров из компании и разрешения спорных ситуаций
между акционерами.

Далее приводятся примеры схем финансирования и
расчетов по отдельным сделкам M&A.
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Примеры схем финансирования и расчетов по
отдельным сделкам M&A

Пример 1: Приобретение 100% существующих акций
производственной компании

 Все акции были преданы одним траншем, в момент
закрытия сделки;

 Покупная цена рассчитыва лась на основании
мультипликатора к EBITDA на последнюю отчетную дату
перед сделкой, с корректировкой на величину рабочего
капитала и чистого долга на момент сделки;

 Между приобретаемой компанией и продавцом
существовало долговое обязательство (кредитором был
продавец) – перед сделкой это обязательство было
новировано в векселя приобретаемой компании;

 Одновременно с передачей акций уплачива лся платеж,
составляющий 70% предполага емой цены, сумма в 10%
предполагаемой цены зачисля лась на счет эскроу, 20%
предполагаемой цены были использованы для выкупа
векселей;

 В течение 3 месяцев после закрытия сделки заканчива лась
подготовка аудированной отчетности с расчетным EBITDA
и аудиторы подтверждали величину рабочего капитала и
чистого долга на день сделки. Поскольку результаты
находились в пределах ранее оговоренной погрешности,
корректировка цены не производи лась;

 Через год после закрытия сделки средства на счете эскроу
освобождались в пользу продавца в связи с отсутствием
претензий по гарантиям.
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Пример 2: Инвестиция в ритейл (Инвестор вкладывает
деньги в компанию в обмен на миноритарный пакет новых
акций)

 Инвестор по техническим причинам не жела л
консолидировать инвестицию на своем балансе, поэтому
создал SPV, с которым подписывался TRS (total return swap)
– через TRS вся «экономика» сделки переда валась
Инвестору, но формально Инвестор акционером Компании
не являлся;

 В момент осуществления инвестиций компания находилась
в плохом финансовом положении, поэтому Инвестор
приобретал акции через конвертируемый долг. На период
до конвертации долга в акции пакет прав, которые обычно
имеет миноритарный акционер в компании, был реализован
через ковенанты по договору займа .

Предполагается, что, в случае восстановления бизнеса
компании до приемлемых для инвестора финансовых
показателей заем, будет конвертирован в новые акции – в
противном случае инвестор будет иметь права истребования
долга, что позволяет инвестору снизить свои риск и, т.к.
требования кредиторов (инвестора) при банкротстве имеют
приоритет по отношению к требованиям акционеров.
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Пример 3: Приобретение частными российскими
инвесторами 40% доли в испанской компании, владеющей
объектами незавершенного строит ельства на Тенерифе

Для инвесторов были предусмотрены механизмы
гарантированного получения  прибыли на вложенные
инвестиции в течение оговоренного срока.

 5% цены за акции компании уплачивались по договору
купли-продажи акций, 95% предоставлялись в форме
кредита по кредитному договору;

 получение прибыли осуществлялось в форме платежей по
кредитному договору, которые не подлежали
налогообложению;

 права кредиторов (инвесторов) по кредитному договору
имели приоритет по отношению к правам акционеров и
третьих лиц в случае банкротства компании;

 в случае неполучения полной суммы прибыли в размере и в
срок, установленные соглашением акционеров,  инвесторы
по выбору могли воспользоваться следующими опциями:
(i) получить в собственность лучшие объекты
недвижимости, которыми владела компания (перечень
определялся заранее, ( ii) продать свои акции обратно
продавцу по цене покупки плюс 18% годовых, а также
получить полную сумму предоставленных в форме кредита
средств плюс 18% годовых.
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Коммерческая практика

Мы консультируем клиентов по всем аспектам корпоративных
и коммерческих сделок, включая слияния и поглощения
(M&A), создание совместных предприятий и стратегических
альянсов, корпоративную реструктуризацию и приватизацию.

Мы обладаем опытом ведения про ектов создания совместных
предприятий и стратегических альянсов, которые были
организованы таким образом, чтобы минимизировать риски  и
максимально защитить интересы наших клиентов .

Наша коммерческая практика включает консультирование по
договорам поставки, розничной торговле, передаче технологий
и иным коммерческим соглашениям.

Избранный опыт наших специалистов включает:

 разработку стандартных договоров с контрагентами
(закупка леса и щепы, продажа бумаги) для одного из
основных российских производителей бу маги;

 консультирование Gaz de France относительно проекта
строительства и эксплуатации газовой теплоэлектростанции
(проектное финансирование) ;

 разработку договоров купли – продажи и дистрибуции
продукции для российского производителя и д истрибутора
медицинских товаров.
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Контактная информация

Москва, 115035,

Садовническая ул., д. 16, стр. 1

+7 495 989 70 45
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